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¿Qué es el marketing digital?

Reseñas y recomendaciones 
para generar confianza

Las recomendaciones de otros clientes son una
de las formas más efectivas para generar
confianza y atraer nuevos compradores.

Google My Business: Registra tu
negocio para que aparezca en las
búsquedas de Google y los clientes

puedan dejar reseñas.

Lo puedes hacer a través de:

Facebook y otras redes: Incentiva a
los clientes a compartir sus

experiencias y a dejar comentarios
sobre tu negocio.

Beneficios del marketing digital

Mayor visibilidad
 Aumenta el alcance  de

tu negocio al estar
presente en redes

sociales y buscadores.

Mejora en las ventas 
Las tiendas en línea

permiten vender  a más
clientes,  en cualquier

lugar y a cualquier hora.

Bajo costo
Comparado con el

marketing tradicional, las
estrategias digitales son

más económicas y
accesibles.

Estrategias clave
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Permiten interactuar 
directamente con clientes

creando relaciones 
más cercanas 

Facebook, Marketplace o
Mercado Libre  permiten llega

a más clientes,  aumentar
ventas y mantener el negocio

funcionando 
 las 24 horas del día
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Business para atención rápida 

Ofrece atención inmediata 
con mensajes automáticos,

 catálogos de productos 
y gestión fácil de pedidos. 


